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“这天儿真冷！ ”2 月 8 日 9 时，青年
创客张赛赶到她开在关帝老街的古尚汉

服店里，脸被冻得通红。
“天冷，生意不好，谁愿意穿着单薄的

汉服在寒冷的户外活动呢？”张赛说。春节
本应是出租汉服的“黄金期”。然而天公不
作美，伴随着寒潮来临，这几天，多家汉服
馆的生意遇冷 。 但张赛的店还有生意
做———由于关帝庙文化广场演出不断，许
多演出单位的化妆、服装均由她的店提供。

持续进账，让她宽心不少。

张赛：汉服芳华，绽放三川

洛阳之行
坚定开办汉服妆造馆

2012 年，大学毕业的张赛，一直没找
到理想的工作。 兜兜转转后，她到商水县
的一家婚庆公司当起了主持人。

但是，这份工作收入不稳定。 名气大
的主持人档期满满，而刚入行的“小透明”
不仅接单少，报酬还很低。为了生计，张赛
学会了化妆， 后来又开了一家童装店，不
断尝试赚钱门路。

2022 年前后，张赛发现，自家童装店
里的儿童汉服经常卖断货。 2023 年春季，
她到洛阳旅游考察，那时汉服妆造已经火
爆“出圈”，当地“汽车配件一条街”全部改
成汉服妆造店，全城涌现上千家汉服妆造
店。 大街上开车的“汉朝公主”、骑电动车
的“江湖大侠”、坐地铁的“唐僧师徒”随处
可见。

“我被震撼到了，国潮才是最潮，华流
才是顶流！这个生意我也能做。”张赛向洛
阳当地的汉服店老板详细了解进货渠道、
服务细则，心里有了主见。

回到周口，她直奔关帝老街，租下一
间门店，购进 500 套汉服，开起了这家店。
开业不久，就迎来“六一”国际儿童节，市
区多家幼儿园、学校主动找上门来，小店
实现“开门红”。

“当时周口已有几家汉服馆，但都是
当道具拍照用，很少有人穿上汉服再装扮
上到户外巡游。 ”张赛想，跟洛阳学，就要
学全套。“给顾客做好妆造，他们再穿上汉
服上街，这不就是给我们打广告嘛！ ”

汉服妆造的生意有明显的周期性， 主要集中在几个传
统节假日。张赛通过努力，几乎做到了全年无淡季。如今，她
又开了一家分店，扩大了经营规模，在同行中脱颖而出。 谈
起生意门道，这位姑娘颇有见解。

“汉服款式更新很快，尤其是爆款必须及时跟进。 ”张赛
的第一条生意秘决就是紧跟潮流。

记者采访她的当天早上，有个客户给她发来微信，问能
不能做《国色芳华》里杨紫的妆造。和杨紫同款的汉服、头饰
刚刚到店。 张赛当即回复：“没问题，来吧！ ”

“这是去年《国风大典》，祝绪丹穿红的神女装同款；这
是因傩戏而爆红的大祭司款服装，还有面具；这是今年刚流
行的青蛇款服饰……”张赛向记者介绍道。

“现在洛阳国风款汉服引领着全国的汉服潮流。我在抖
音、小红书等平台上经常关注洛阳市面上的汉服、饰物，发
现新款就立即买进， 现在我店里的汉服款式基本和洛阳的

保持同步。 ”她一边说着，一边向记者展示花鸟冠、压花掐丝
发簪、宫灯发簪等流行款饰品。

“发簪损耗很严重，这个发簪刚到货，要涂一遍清漆才
能用得久。 ”张赛告诉记者，现在汉服、饰物都很贵，但她还
是咬紧牙关，买进许多新款。

汉服妆造引领新潮流，价格也要做到亲民。
张赛店里的汉服妆造价在 129 元到 168 元之间， 处于

行业平均水平。 如今在汉服妆造行业，有个很不好的现象：
有些店看似收费不高，但是结算时，画个双眼皮加收 10 元，
粘睫毛加收 30 元……消费陷阱五花八门， 让顾客防不胜
防，给行业带来很大负面影响。

张赛说：“周口外地游客少，挣的几乎都是本地人的钱，
你有消费陷阱很容易就把名声搞坏。我的服饰款式新、不欺
客，回头客很多，学校、公司、机关单位，各行各业都有，给我
带来了很多订单，全年都有活干。 ”

生意越做越大，除了个人努力，张赛认为还与城
市经济、文化的发展密不可分。

“我刚开店时，关帝老街只是不大的一块区域，
后来往西又启动关帝庙历史文化街区改造项目，与
关帝老街连成一片，面积扩大了、景点增多了，文化
内涵也更深厚了。 尤其是这两年举办的“三春十馆·
春会”活动，聚拢了人气，我的店生意咋能不好？ ”张
赛笑着告诉记者，“周口现在是中原港城、 国家物流
枢纽，物流带来人流，带动百业兴旺，我对周口的发
展前景很有信心！ ”

“这几天，气温回升，游客也多。 我们要把最漂亮
的服装拿出来，举办一场盛大的巡游活动！ 和大家一
起高高兴兴闹元宵！ ”临别时，张赛告诉记者。

生意有起落，生活总向前。 “三川十馆·春会”已
近尾声，张赛期待着一场华美绽放。
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紧跟潮流 探寻汉服妆造生意秘诀

与城共进 期待一场华美绽放

张赛向顾客介绍爆红的大祭司面具。

店员为顾客化妆。顾客在挑选服装。

张赛向顾客介绍爆红的大祭司款服装。


